
winstonyang@iii.org.tw

www.iii.org.tw

0

新創事業
契約實務分析與風險預防

報告人：廖元慶

職 稱：律師暨法律研究員

單 位：價值拓展中心趨勢發展組

日 期：2022.7.27



1

OUTLINE
大綱



產品責任

智財爭議 契約履行

契約解釋紛爭解決

講座結論
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PART 1-契約解釋篇

白紙黑字，輕如鴻毛

一言九鼎，重如泰山
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是投資？還是借款？(1)
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是投資？還是借款？(2)
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1996

歐洲獨家經銷契約

我國必翔公司為拓展歐洲市場，與英國
DMA公司簽署為期5年的歐洲獨家經銷契
約。

2001
優先續約權爭議

契約期滿，必翔終止契約並另尋經銷商，
DMA認為依約享有優先續約權，控告必
翔違約。

2004

判決確定並請求執行
必翔敗訴，判賠約新台幣7.5億元，因必翔放棄
上訴，本案判決確定。
DMA持該確定判決在我國提起請求宣告確定判
決准予強制執行之訴。

2015

准予執行並連帶負責

最高法院駁回必翔上訴，必翔夫妻與必翔
公司負連帶責任，准予強制執行。

獨
家
經
銷
？
優
先
續
約
權
？



7

本篇小結
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天上可能掉餡餅，

但也可能是陷阱。

PART 2-契約履行篇
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履約風險種類



二、案例說明
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三、律師建議
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你的自由不是你的自由

使用開源不一定能節流

PART 3-智財爭議篇
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一、GLP條款



被告友訊所販售 產品的驅動程式採用 授權程
式，但是產品中並未附上無擔保聲明，亦未提供使用者
驅動程式原始碼以及 文字全文，有違 規定。

• 原告 並非原始開發者或著作權人，但
此三程式的著作權人（ 、 及

）均授權 提起訴訟。

• 年 月德國法蘭克福地院判決被告應
賠償 歐元。

• 被告放棄上訴，全案確定並可執行。

事實

提告

判決

二、友訊GPL案
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三、法律與智財層面建議
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產品銷售，風險常伴

如履薄冰，步步驚心

PART 4-產品責任篇
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一、產品責任



二、無過失還是要賠
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三、責任預防與處理
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實體利益與程序利益的

平衡點上，即法之所在

PART 5-紛爭解決篇



法尋求說

• 應該視各個不同紛爭事件之特徵，利用訴訟程序提供當事人一個尋求立於實體利益與程序利益平衡點
上的真實，而此一真實因係符合當事人之利益，故可稱之為值得當事人信賴之「信賴真實」。

實體法上權利
訴之聲明所涉及的利益

慎重而正確之裁判

實體利益

勞力、時間、費用
成本的付出要有效率

迅速而經濟之裁判

程序利益

信賴真實

一、實體利益與程序利益
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二、機制分析與說明
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2

3

4

Fast and effective 

creation of your 

presentation

諮詢專業

審慎考慮

自己決定

三、律師建議
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新創富貴險中求

謹慎駛得萬年船

PART 6-講座結論



PART1

PART2

PART3

PART4

PART5

PART6

01 白紙黑字
更勝一言九鼎

謹慎履約
遵守知道你的客戶原則

03 自由開源
宜建立法律及政策雙重保障

04
產品銷售
需規劃事前預防與事後處理

05 紛爭解決
應兼顧實體及程序利益

06
法規協處
始為風險控管的源頭
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